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e-commerce

d

digitalizzazione
dela tradizione

Michela e Maria Lombardi, due brillanti imprenditrid campane,
hanno saputo recepire il meglio dell’attivita tessile di famiglia
e trasformarla, grazie all’ausilio della digitalizzazione,

in una nuova e fiorente attivita: BuyltalianStyle

Una lunga e importante tradizone
familiare nella realizzazone di capi
d'abbigiamenta, o sfruttamento
massiccio dei plus offerti dale
moderne temalogie, unfidea
imprenditoriale al passo con i
tempi, una buona dase di coraggio
e tanta voglia di mettersi in

gicco: sano questi gli ingredient
base dve hanno permesso alle
sorele Michela @ Maria Lombardi
di Palma Campania (NA) di
trasformare I'adenda di famiglia

e di awiare rel 2011 una nuova
attivita di produzione e vendita di
abbigliamenta online attraverso

la piattaforma di ecommerce
buyitalianstyle.com.

RINNOVARE LA TRADIZIONE
CON GLI STRUMENTI

DELLA MODERNITA

eMNostro padre e nostra madre
hanna gestito per 30 anni
un'azienda di produzicre di
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abbigliamento conto terzi per

vari brard della moda - spiega
Maria Lombardi-. Quanda &
giunto il momento del cambio
generazionale, io & mia sorella
abbiamo deciso di intraprendere |3
stessa strada dei nostn genitori, ma
di fark in un modo nuavo, basato
su due aspetti fondamentali: non
produme pill conto tera ma per
una linea nostra, e sfruttare il
cande nuovo della digitalizzazione.
La nostra attivita & quindiinidata
can un sito web attraverso il
vendere @pi da noi realizzatis .
Una laurea in Economia Azendale
con una &4 in “Trade Online”

per Mania, una laurea in Dissgro
Industride per la Moda per Michelx
due competerce campletaments
diverse che si sono urite nelo
stesso progetto, conaetizzatasi 3
tutti gli effetti ned 2011.

<Allirizio abbiamo reaizao

il sito da sole attraverso una

piattaforma open, poil'abbiamo
medificata e resa unica in base

alle nostre esigenze. Avevamo tutti
gli strumenti e le competenze per
poter produrre perché avevamo
una tradzore decennale rel taglio,
nel cucito, nella modellistica & casl
Wa; niaamente quind abbiamo
prodotto tutta nella nostra adenda,
poi, col crescere del'attivita,
abbiamo dowuto estemalizzare
akuni prodotti perché la nostra
@padta produttiva non era pid
suffidente e abbiarmo sceko distretti
spedalizzati per cissoun tipo di
prodatto, dal nostro campano a
queli pugliesi, fino a queli venet,
in base dle camtteristiche del capo
da realizzare. La modellistica & lo
stile sano stati mantenuti dl'intemo
e pr I'inero ocho la qualita @ un
must assolto, andhe perché il
grasso della nostra produzione

& destinato a neanati, bambiri e
dorre in doke attesas.

di Paola Tisl

La nostra
forzae

_di essere
riuscite ad
abbattere
tuttala

) filiera,
risparmiando
anti costie
mettendoci

di presentare
rodotti a prezzi
molto contenuti
rispetto alla
qualita che
offrono



1. Michala (a sinistra) @ Marks Lombardl, Meatrid del brand
BuyttallanStyle

2-3-4. BuyttallanStyle produce capl di abbigliamento per donna,
uomo, neonato, bambino, ma anche articoll per la casa, gadget @
accassor come borse, cappelll @ bijow
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e-commerce

L'IMPORTANZA DELLA
PERSONALIZZAZIONE

neonato, bambing, ma anche
articoll per 3 @53, gado=t,
accessor come borse, @ppeli,
bijoux e cosi via. L'idea innovatia
alla base di questa attivita i
e-commerce perd, quela che ha
saputo fare |a differenza rispetto
ad altre attivita smili, & I'altissimo
grado di personalizzazione
offerta per ciascun prodotta: ogni
acquirente infatti, dislogando
direttamente con |'azenda

e attraverso Mogzione “oea

tu” all'interno ded sito, pud
personalizzare il proprio prodatto
came vuole, Sia con soritte,
immagini, loghi. .. che il pid delle
volte sono legati a eventi come
compleanni, lauses, nicorenze
speciali, nascite, addio al cefibato,
ma anche vacanze, sport eccetena,
sia con colori & accessor. Nel
giro di pochissimi giomi riceve
direttamente a (353 quanto
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ordinatn, con un prezzo competitive

e una qualita notevole. «ll coredino
per neonatl & uno dai nostri

fion all'occhiello — spiega Mania
Lombardi - e ogni singolo c2po
che lo compane viene realizzato

e personalizato inesamente

in azienda, dalla camidina della
fortuna alla coperting al pamo
@mbio. Ma non proponiamo solo
abbiglizmento. .. Abbiamo da

5. 1l toam di BuyitaliaaStyle

L'idea innovativa alla base di questa
attivita di e-commerce é I'altissimo

grado

di personalizzazione

offerta per ciascun prodotto

poco lancato una inea di borse e
pochette in pelle realizzate a mano
da artigiani napoletani e anche in
questo caso si tratta di prodott
personalizzabili. La nostra forza,
oltre al fatto di realizzare capi che
danno voce 3 emozioni uniche e
iripetibi, & che siamo riuscte ad
abbattere tutta I3 filiera e questo
a ha fatto nsparmiare tanti costi
e d ha permesso di presentare
prodotti a prezzi molto contenuti
nspetto alia qualita che offronos.

UN BRAND IN ESPANSIONE
Un'ides, quella di BuyltalianStyle,
che ha riscosso immediato
consenso da mencato,
permettendo alie due fondatrid di
ampliare |o staff fino a 40 persane
e di consentire Fapertura di punti
vendita in franchising. «Quelia dei
negoa in franchising & stata una
conseguenza del SLCCesso Fiscosso
Gai nostri peodotti — spiega
ancora Maria -; siamo infatti

state contatiate da alcuni centri
commercili che d hanno proposto
di aprie un paint all‘interno dei
centri, e dopo le prime aperture
sono arrhéate a beeve altre richieste.
(Oqgi siamo a una venting, sparsi

sul tesritonio nazionale, e devo
dire che, nonastante una nostra
diffiderza inziale, questo ulteriose
@nale d ha autato moltissimo a
conquistare la fidudia dei dienti
sia nei confronti di un brand molto
giovane, sia nei confronti degli
acquisti online in generzles.

Ma non & tutto. Da gennaio &
pertita una nuova piattaforma
e-commerce specificatamente
pensata per il Regno Unita.
«Anche questa & stata una
conseguenza dell’evolumions

del marchio — continua Maria -.
Abbizmo visto che C'erano
nichieste anche dall‘esteso, quindi
abbiamo deciso di partire dal
Regno Unito e di aprire una
piattaforma dedicata, con una
logistica spedfica e un servizio
dienti dedicato e in inglese. Sono
stati pensati una serie di prodotti
ad hoc con frasi adatte al peese di
nferimento, in modo da mantenese
intatta & caratteristica princpale
che & quella d comunicare le
emozion & e sensamoni attraverso
qualio che vienz indossata.
Siamo corwinte che la simpatia

e |2 qualita dai nostri prodotti
possano essere accolte
positivamente in molti altri
mercati e nel corso del 2018
certamente aggiungeremo

altri paesi. Intendiamo farlo
menterendo |z nostra identita di
PMI digitzle italiana e |a nostra
sede a Palma Campania, perché
siamo certe che |3 creativita

e la simpatia di questa tera
siano anche 'anima vera della
nostra azenda, prevalentemente
costituita da giovani donnes.
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